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Konzept

Das Seminar vermittelt Immobilienverkaufern die notwendigen technische Grundlagen fur die

Kaufberatung.

Inhalte

Grundlagen
e Ziele einer Kaufberatung (techn. Zustand
prufen, Kaufentscheidung starken,
Sanierungen identifizieren, Kaufpreis prufen,
Fehlentscheidungen vermeiden)
e Themen: Bausubstanz, Haustechnik,
energetische Situation, Kaufpreis
Ablauf einer Kaufberatung
e Terminierung
e Teilnehmer, Sachverstandiger
e Strukturierter Ablauf, z.B. vom Keller zum
Dach, Aul3enbereiche etc
e Sanierungen
Umgang und Ansprache des Kunden
e Erklaren, nicht belehren!!
e Auf Fragen eingehen
e Alternativen aufzeigen
e Kosten ansprechen
Unterlagen der Kaufberatung
e Expose
e Energieausweis
e Bauunterlagen
e Versicherungspolice, Gebdudeversicherung

Unser Dozent

Prof. Dr. Heiner Haass
Hochschule Anhalt
e Diplom-Ingenieur

e Architekt

e Stadtplaner

Zielgruppe

Das Seminar richtet sich an Makler, Verkaufer
von Banken und an private Immobilienverkaufer.

Termine & Anmeldung

Die aktuellen Termine entnehmen Sie bitte
unserer Homepage.

Weitere Details zu dem Webinar und die
Méglichkeit der Online-Anmeldung finden Sie
auch unter www.adi-seminare.de.

SeminargebUhr
135,- EUR zzgl. MwsSt.

e Professor fur Bautechnik / Baustoffkunde

e Sachverstandiger fir Gebaudeschaden
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ADI AKADEMIE DER
IMMOBILIENWIRTSCHAFT

LExzellenzpartner fUr lebenslanges Lernen in der

Immobilienwirtschaft!™

Prof. em. Dr. oec. Dr. h. c. Hanspeter Gondring FRICS
Wissenschaftlicher Leiter

Die ADI Akademie der Immobilienwirtschaft ist mit der Erfahrung von Uber 25 Jahren eine etablierte,
renommierte und anerkannte Bildungsinstitution in der Immobilienwirtschaft. Getreu ihrem Motto
~Partner fur lebenslanges Lernen” ist sie standig am ,Puls der Zeit” und bietet ein umfassendes,
praxisbezogenes und wissenschaftlich fundiertes Weiterbildungsangebot an. Das in den USA schon
lange praktizierte Contract Education ist die auch in Deutschland immer beliebter werdende
Weiterbildungsform, indem die Unternehmen identifizierte Skill Gaps ihrer Mitarbeiter*innen durch
gezielte, eher kurzfristige QualifizierungsmalRnahmen entweder extern durch Seminare oder intern
durch Inhouse-QualifizierungsmalBnahmen schlieBen kénnen.

Besonders Webinare, Kurzseminare im Online-Format, dienen der schnellen Problemldsung fur die
Praxis, seien es rechtliche Neuerungen und Normen, die es in der Praxis zu berucksichtigen gibt,
spezielles Fachwissen oder auch Basics rund um die Weiterbildung in der Immobilienwirtschaft.

Beratung

Ead

Janine Kléss
Seminarleitung

Mobil: 0152 06170409
E-Mail: seminare@adi-akademie.de

Weitere Informationen

Auf unserer Homepage kdnnen Sie das umfassende Leistungsangebot der ADI
abrufen. Hier finden Sie unter anderem:

e Termine und Orte unserer Seminare.

e Weitere Details zu Inhalten und Ablauf der Seminare.

¢ Informationen zu den Dozentinnen und Dozenten der ADI.
Weitere Angebote wie z.B. Inhouse-Schulungen.
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