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DIGITALE MARKETING-STRATEGIE

Webinar - 2,5 Stunden - Online

Konzept

In diesem Webinar wird aufgezeigt, wie Zielkunden definiert und wie diese in den Sozialen Medien
erreicht werden kénnen. Dabei werden unterschiedliche Methoden vorgestellt und ,Hands on” zur

Verflugung gestellt.

Inhalte

e Methoden und Instrumente fur die
Aufstellung von Hypothesen und Annahmen:
(Digital) Business Model Canvas, Design
Charrette, Persona Canvas und viele weitere
Methoden

e Methoden und Instrumente zur Validierung
von Hypothesen und Annahmen:
Prototyping, Interviews, User Testings und
viele weitere Methoden

e |dentifikation von Zielgruppen

e Definition von Zielkunden und weiteren
Kundengruppen

e Definition einer Customer Journey

¢ |dentifikation von (digitalen) Marketing- und
Vertriebskanalen

e Konkrete Beispiele zur Erreichung von
eigenen Kunden im digitalen Umfeld

e Tipps & Tricks zur Gestaltung von
Rahmenvertragen

Unser Dozent

Dr. Kiryo Abraham
Geschaftsfuhrer
Twillion UG, Stuttgart

Zielgruppe

Das Online-Seminar “Kundenbetreuung - Digitale
Marketing-Strategie” richtet sich an alle
Interessierten, die verschiedene und vor allem
neue Leistungen anbieten moéchten: vom Makler,
Uber den Immobilienverwalter bis hin zum
Immobilien-Investor.

Anrechenbarkeit:
Es sind 2,5 Stunden Fortbildungsnachweis nach
MaBV Anlage 1 (Immobilienmakler) anrechenbar.

Termine & Anmeldung

Die aktuellen Termine entnehmen Sie bitte
unserer Homepage.

Weitere Details zu dem Webinar und die
Moglichkeit der Online-Anmeldung finden Sie
auch unter www.adi-seminare.de.

SeminargebUhr
125,- EUR zzgl. MwsSt.
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ADI AKADEMIE DER
IMMOBILIENWIRTSCHAFT

.Exzellenzpartner fur lebenslanges Lernen in der

Immobilienwirtschaft!™
Prof. Dr. Hanspeter Gondring FRICS (Wissenschaftlicher Leiter)

Die ADI Akademie der Immobilienwirtschaft ist mit der Erfahrung von Uber 25 Jahren eine etablierte,
renommierte und anerkannte Bildungsinstitution in der Immobilienwirtschaft. Getreu ihrem Motto
JPartner fur lebenslanges Lernen” ist sie standig am ,,Puls der Zeit” und bietet ein umfassendes,
praxisbezogenes und wissenschaftlich fundiertes Weiterbildungsangebot an. Das in den USA schon
lange praktizierte Contract Education ist die auch in Deutschland immer beliebter werdende
Weiterbildungsform, indem die Unternehmen identifizierte Skill Gaps ihrer Mitarbeiter*innen durch
gezielte, eher kurzfristige QualifizierungsmalBnahmen entweder extern durch Seminare oder intern
durch Inhouse-QualifizierungsmalBnahmen schlieBen kénnen.

Besonders Webinare, Kurzseminare im Online-Format, dienen der schnellen Problemldsung fir die
Praxis, seien es juristische Neuerungen, die es in der Praxis zu berlcksichtigen gibt oder Basics rund
um die Weiterbildung in der Immobilienwirtschaft.

Die Webinare sind je nach Themenbereich anrechenbar nach MaBV Anlage 1.

Beratung

Anna-Lena Schéfer (B.A.)
Seminarleiterin

Mobil: 0170 7284436
E-Mail: seminare@adi-akademie.de

Weitere Informationen

Auf unserer Homepage kdonnen Sie das umfassende Leistungsangebot der ADI
abrufen. Hier finden Sie unter anderem:
e Termine und Orte unserer Seminare.
Weitere Details zu Inhalten und Ablauf der Seminare.
Informationen zu den Dozentinnen und Dozenten der ADI.
Weitere Angebote wie z.B. Inhouse-Schulungen.

ADI Akademie der Immobilienwirtschaft GmbH
Sitz der Gesellschaft: Zuckerribenweg 17 « 70599 Stuttgart * E-Mail: info@adi-akademie.de * Internet: www.adi-akademie.de
Geschaftsfihrer: Prof. Dr. Hanspeter Gondring FRICS « Amtsgericht Stuttgart « Handelsregister B 20003 « USt-IdNr.: DE200391827

1N
N\ 4



